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DESCUENTO 

¿ARBITARIO? 



  Coste variable: no proporciona beneficio al 
vendedor, ¿centro de costes?, ¿capacidad ociosa? 

  Coste total: reparto de CF, ¿capacidad ociosa? 
  Precio de mercado: mercado externo, capacidad 

ociosa 
  Coste variable + margen: margen como CF + 

beneficio, margen como coste de oportunidad.  
  Precio negociado: libertad de negociación. 
  Precio oculto determinado a través de PL, etc. 
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